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Le site des vendeurs  
et des acheteurs d’entreprises 

195 000
pages vues 

par mois

47 000 
membres actifs

Plus de 360 
entreprises 

à vendre chaque jour

Plus de 15 
concepts des franchises 

en recherche de  
nouveaux franchisés

Depuis 2005, Acquizition.biz met en relation de façon confidentielle et efficace les vendeurs et les acheteurs 
d’entreprises et de franchises. Son objectif est de générer des contacts d’affaires qualifiés afin d’aider  
la communauté d’affaires du Québec à vendre ou à acheter des entreprises, sans aucune commission en retour, 
ou à démarrer une franchise.

Acquizition.biz regroupe des membres prêts à recevoir des offres d’entreprises à vendre. C’est donc le meilleur 
endroit pour afficher une entreprise lorsqu’un propriétaire désire vendre.

Acquizition.biz, c’est : 

99 % de taux de recommandation de la plateforme par nos acheteurs*

*Sondage Acheteurs - avril 2025
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Confidentiel
Notre système est expressément conçu pour  
protéger la confidentialité. Divulguez ce que  
vous voulez pour assurer la poursuite normale 
des activités de l’entreprise.

Largement publicisé
Nous attirons les acheteurs et les vendeurs potentiels 
par l’entremise de notre relation avec Les Affaires  
ainsi que par d’autres investissements publicitaires  
sur diverses plateformes. Plus vous en rejoignez,  
plus vous avez de chances de réaliser des  
transactions mutuellement profitables.

Ciblé
Nous ciblons une base d’acheteurs et de vendeurs 
motivés. Nous travaillons à leur présenter, en temps 
réel, des clients potentiels sérieux.

Vaste
Acquizition.biz regroupe un vaste bassin d’acheteurs 
et de vendeurs. Vous avez plus de chances d’y trouver 
le client potentiel idéal.

Abordable
Nos prix sont forfaitaires et adaptés au budget  
des petites et moyennes entreprises. Nous ne  
prélevons pas de commission sur la transaction 
éventuelle.

Acquizition.biz 
en bref

> Acquizition.biz est le plus important
réseau d’acheteurs et de vendeurs
d’entreprises du Canada, principalement
au Québec.

> Les gens d’affaires intéressés à acheter
une entreprise reçoivent toute
l’information pertinente.

> Les entrepreneurs désirant vendre
leur entreprise ont accès à une gamme
complète de services permettant de faire
connaître l’entreprise et d’entrer
facilement en contact avec les acheteurs.

> Les franchiseurs peuvent y présenter
leur concept et ont accès à un réseau
unique d’entrepreneurs qui souhaitent 
démarrer ou acheter une franchise.
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Une plus grande portée  
pour une meilleure transaction

Forfaits propriétaires

Vous désirez vendre votre entreprise ?
Les forfaits propriétaires s’adressent aux individus désirant vendre leur entreprise et qui peuvent bénéficier de 
forfaits reliés à la vente d’une seule entreprise. Inscrivez votre entreprise et élargissez votre bassin d’acheteurs 
potentiels au-delà de votre cercle de connaissances.

3 forfaits disponibles  : DE BASE • PRIVILÈGE • ÉLITE

DE BASE

> Présence sur le site pendant trois mois ;

> annonce affichée à la suite
des annonces de statut Premium ;

> Diffusion de l’annonce au réseau une

fois par mois (total de 3 diffusions

minimum) ;

> 1 photo.

PRIVILÈGE

> Présence sur le site pendant trois mois ; 
> annonce affichée avec une visibilité de statut

Premium en tête de liste ;

> Diffusion de l’annonce au réseau une fois par
mois (total de 3 diffusions minimum) ;

> 5 photos.

170 $ 
par  mois 
pour un minimum 
de 3 mois 
(total de 510 $)

220 $ 
par mois 
pour un minimum 
de 3 mois 
(total de 660 $)
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ÉLITE

> Présence sur le site pendant trois mois ;

> annonce affichée avec une visibilité de statut Premium en tête de liste ;
> visibilité dans le carrousel « Entreprises en vedette » sur la page d’accueil et dans la section

« Acheter une entreprise » ;

> Diffusion de l’annonce au réseau une fois par mois (total de 3 diffusions minimum) ;

> 10 photos et 1 vidéo.

Veuillez noter que tous nos forfaits propriétaires comprennent une trousse transactionnelle.  
Cette trousse comprend des conseils pratiques et des modèles de documents légaux qui pourraient 
être requis ou utiles pour bien enclencher le processus d’achat ou de vente d’une entreprise.

La trousse transactionnelle comprend : 
• Introduction à la trousse transactionnelle ;

• Comment bien vendre son entreprise ? ;

• L’art de négocier la vente de son entreprise ;

• La normalisation de votre BAIIA ;

• Les grandes étapes de la transaction ;

• Le Business Staging ; 

• Le transfert et la relève de votre entreprise ;

• Trop tard, t’es mort !
(Y avez-vous pensé ? – Êtes-vous prêt ?) ;

• Lettre d’intérêt ;

• Engagement de confidentialité (NDA) ;

• Entente de négociation exclusive ;

• Lettre d’intention (achat d’actifs) ;

• Lettre d’intention (achat d’actions) ;

• Vérification diligente (à quoi vous attendre ?) ;

• Conditions d’utilisation.

Les documents de la trousse transactionnelle ont été rédigés pour une utilisation dans la province du Québec uniquement.

Trousse  
transactionnelle

250 $ 
par mois 
pour un minimum 
de 3 mois 
(total de 750 $)



MONTRÉAL
355, rue Sainte-Catherine Ouest, suite 501 
Montréal (Québec) H3B 1A5 

514 499-0334 • 1 866 499-0334 
info@acquizition.biz




